BUSINESSCOCKPIT — BESLISSING & ACTIE

VERKOPEN. LEVEREN. VERZAMELEN. VERDUIDELIJKEN. VOORSCHOT.

HUIDIGE STAAT MISSIE VAN DE DAG

O Kalm O Geirriteerd O Verkopen O Bezorgen
O Verspreid O Glanzend nieuw idee [ Verzamel [ Verduidelijk
[ Moe 3 Wil alles veranderen [ Verbeter een bedrijfsmiddel

O Financiéle druk [ Overhaaste beslissing [ Herstel om beter te kunnen functioneren

O Prospectie vermijden

Regel: Als je onder druk staat, moe of geirriteerd bent, neem dan geen
beslissingen zonder de grid. Vraag: Is wat ik nu doe deze missie?

Welke zakelijke waarheid zou ik kunnen vermijden?
Los ik het juiste probleem op, of vermijd ik verkopen, leveren, verzamelen of beslissen?

ZAKELIJKE ACTIE OF ELEGANTE ONTSNAPPING? VOLGENDE ZICHTBARE ZAKELIJKE ACTIE

O Lood gegenereerd D Levering aan klant Wat is de volgende fysieke actie?

O Vervolg verzonden O Herbruikbaar bezit - schrijf de e-mail - publiceer de pagina
O Offerte verzonden [ Verduidelijkte beslissing - opvolgen klant - parkeer het idee

O Factuur verzonden O Taak voltooid - sluit een taak - sluit het tabblad

[ Betaling beveiligd

Regel: Als er niets is aangevinkt, blijf ik misschien bezig in plaats van
vooruit te gaan. Eén zakelijke actie. Niet tien. Slechts één.

KLANT-/PROJECTRASTER

GELD KADER ENERGIE
« Verbetert de cashflow? « De reikwijdte is nauwkeurig? « Energie om het goed te doen?
* Prijs respecteert mijn niveau? « Deadline is realistisch?  Aanvaardbare mentale kosten?
« Duidelijke aanbetaling/betaling? « Duidelijke verantwoordelijkheden? « Verlangen naar dit werk?

« Scope creep-risico beperkt? « Duurzaam in 3 maanden?
POTENTIEEL

- Creéert nuttige referentie?
 Genereert kansen?

+ Kan terugkerend worden?

« Versterkt de positionering?

SNEL LEZEN

Geld + Frame + Energie + Potentieel = GO Geld + Vaag Kader = Verduidelijk voordat u gaat
Geld + Lage Energie = Beperkt GO / Heronderhandelen Goede klant + slechte prijsaanpassing = Herkaderen
Geweldig project + geen geld = Strikte tijdslimiet Geen geld + vaag + weinig energie = STOP

Nieuw idee + dagelijkse missie ongedaan gemaakt = Parkeerplaats

lk offer mijn energie niet op voor vage, slecht ingelijste of onderbetaalde projecten.

IK KIES DE ACTIE DIE HET BEDRIJF VOORUIT HELPT.
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BUSINESSDAGBOEK — DEBRIEF

OBSERVEER. BESLISSEN. JUIST. HERHALEN.

O Klant O Citaat O Prospectie O Levering
Datum / tijd: Type: [ Betaling O Nieuw idee O Verspreiding [ Strategie
Situatie: (Wat is er gebeurd?)
Het verhaal dat ik mezelf vertelde: (welke rechtvaardiging verzon ik?)

Wat de feiten laten zien:

Wat ik misschien heb vermeden:

[ Prospectie O Opvolgen [ Bezorgen O Verzamelen
[0 Nee zeggen O Verduidelijkend [ Het stellen van een eerlijke prijs [ Rusten

Beslissing genomen:

a Go O Beperkte GO O Verduidelijk O Opnieuw onderhandelen
O Uitstellen O Parkeren d stop
Volgende zichtbare bedrijfsactie:

Les voor de volgende keer:

O Klant O Citaat O Prospectie O Levering
Datum / tijd: Type: (O Betaling O Nieuw idee O Verspreiding O Strategie
Situatie:
Het verhaal dat ik mezelf vertelde:
Wat de feiten laten zien:
Wat ik misschien heb vermeden:
O Prospectie O Opvolgen O Bezorgen O Verzamelen
O Nee zeggen O Verduidelijkend O Het stellen van een eerlijke prijs O Rusten
Beslissing genomen:
O Gco [ Beperkte GO O Verduidelijk O Opnieuw onderhandelen
O Uitstellen O Parkeren O stop

Volgende zichtbare bedrijfsactie:

Les voor de volgende keer:

ZAKELIJKE PATRONEN OM NAAR TE KIJKEN
Ik verlaag mijn prijzen wanneer:

Ik vermijd prospectie wanneer:

Ik spring op nieuwe ideeén wanneer:

Wat mij weer op het goede spoor brengt:

VERKOPEN, METEN, CORRIGEREN, HERHALEN.
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